Unternehmensverkauf: Unser strukturierter Prozess

Ziele

Arbeits-
schritte

b 3-6 Wochen

4 -8 Wochen

unterlagen und Informationen

8-12 Wochen

Dr. Bartels

M&A Consulting

M S/

1-2Wochen —— |

Informationstransparenz fiir Investoren schaffen und

Wettbewerb maximieren

Vorbereitung Marktansprache Due Dilligence & Verhandlung

Aufbereitung relevanter Verkaufs-

Endverhandlungen und Vertrags-
unterzeichnung

e Entwicklung und Formulierung
der Verkaufsstrategie

e Aufbereitung der Verkaufs-

unterlagen

— Kurzbeschreibung des zum
Verkauf stehenden Unter-
nehmens in anonymisierter
Form (Teaser)

- Informationsmemorandum

- Vertraulichkeitserklarung

e |dentifikation potenzieller Kaufer
(Investoren) und Erstellung einer
Investorenliste

e \orbereitung und Koordination
des digitalen Datenraums

® Ansprache der ausgewahlten
Investoren mit Teaser & Ver-
traulichkeitserklarung

e Bereitstellung des Informations-
memorandums und der weiteren
Ablaufinformation zur Transaktion
(Prozessbrief)

e Laufende UnterstUtzung der
Interessenten

e Vervollstdndigung Datenraum

e Start des Datenraums
(zunachst limitierter Zugang)

e Kaufvertragserstellung

e Koordination der Informations-
und Management-Meetings

® Einholung von Interessens-
bekundungen

e Analyse und Auswertung
verbindlicher Angebote

e Vorverhandlung Kaufvertrag

® Erweiterung des Datenraums

® Begleitung der finalen Abschluss-
verhandlungen und endgultigen
Kaufpreisfindung

® Unterzeichnung des Kaufvertrags
(Signing)

® Abschluss der Transaktion
(Closing)




